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impianti industriali, che realizziamo an-
che personalizzato. Ci puntiamo molto,
stimando che spingera di un ulteriore
8% il mercato dell'industria, che oggi
rappresenta gia il nostro core business

Fili elettrici altamente tecnologici, dedicati alle fonti rinnovabili.
Ma anche prodotti antifuoco e personalizzati per i grandi impianti
industriali. Una gamma che ha spinto il giro d'affari a 185 milioni.

troplast (32 milioni di fattu- P

Nel 29()8 ratg) ¢ in Argontina dal 2005 con circa il 55% del fatturato».
prevediamo con Tecnoindusil (1,5 milio- 20 MILA TONNELLATE Di RAME. Icc pro-
una crescita . N L duce cavi a bassa e media tensione per
almeno ni), societa entrambe gestite insieme  quag; tutte le attivita che hanno a che
del 10% con partner locali. «Nel 2008 p:)revedla- fare con I'elettricita. Occupa 450 dipen-
mo una crescita almeno del 10%, attra-  denyj, di cui 300 in Italia, e lavora qua-
attr'fn‘/e.rso. verso un piano triennale di acquisizio-  sj 20 mila tonnellate di rame Panno. Due
acquisizioni. ni e investimenti esteri» dice Paolo Ro- | mercati di riferimento: quello industria-

9 & cavo e cavo. C’¢ quello anti-
‘ fuoco, quello protetto da gom-
me isolanti per far passare la
corrente nei pannelli solari, c'¢ quello
«su misura» per i grandi impianti indu-
striali e quello, piti umile, che fa funzio-
nare il frullatore e le lampadine.
Tutti insieme, per la Italian
cable company di Bolgare
(Bergamo), fanno un volume
di affari da 185 milioni di eu-
ro, con una predominanza in-
ternazionale visto che ha rad-
doppiato negli ultimi due an-
ni il fatturato estero, passando
dal 35 al 65% «elettrificando»
con i suoi cavi Sud America,
Est Europa e Paesi arabi, do-
ve a febbraio avra un suo spa-
zio alla Fiera Middle East
Electricity di Dubai.
D’altronde la spinta sui
mercati stranieri non é inizia-
ta ieri. Icc & presente in Ro-
mania dal 2001 con la Elec-
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ta, consigliere delegato e pronipote del

fondatore. «Quest’anno contiamo di
chiudere almeno un’opera-
zione, concentrandoci so-
prattutto su Paesi come Rus-
sia e Sud America»r.

Icc € una delle societa inte-
ramente controllate dalla hol-
ding della famiglia Rota e a
sua volta gestisce il suo busi-
ness attraverso gli stabilimen-
ti di Bolgare e quattro socie-
ta controllate. Oltre alle due
aziende estere, infatti, nel
2005 é stata acquisita la Sil-
tek di Cremona (23 milioni di
fatturato nel 2007 con i cavi
antifuoco) e nel 2006 & stata
fondata a Crema la lec Spe-
cial (2,6 milioni di volume
d’affari), dedicata alla produ-
zione dei cosiddetti «cavi spe-
ciali», una leva importante per

la crescita futura. «Si tratta di un pro-
dotto pensato per le esigenze dei grandi

le, in cui vanta clienti nazionali come
Fiat, Trenitalia, Merloni, Zoppas e BTi-
cino, e internazionali come Abb, Alstom
e Philips; e il settore cosiddetto «ener-
gia», quello in cui si vendono cavi elet-
trici per case ed edifici pubblici e indu-
striali. Nel mezzo, il futuro. «Abbiamo
varato alcune linee di prodotto molto in-
novative» sottolinea ancora Rota «cavi
non speciali, ma dalla tecnologia e dal ri-
vestimento esterno molto particolari. So-
no stati pensati e progettati infatti per ali-
mentare pannelli solari, impianti per I'ac-
qua potabile e le centrali eoliche».

E pensare che tutto & cominciato con
una piccola fabbrica di bottoni, quella
che il nonno Giuseppe vendette di colpo
agli inizi degli anni Sessanta avendo in-
tuito il boom dell’elettrificazione. Nasce-
vano allora i primi frigoriferi, le prime la-
vatrici e le televisioni. Giuseppe Rota fon-
do la Fee (Fabbrica cavi elettrici) nel 1961
guadagnandosi clienti come Mivar e
Brionvega e la sua azienda & diventata
prima Rota Cavi e poi Icc. ]
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