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Confindustria, Moltrasio lascia

Non ¢ disponibile per un altro mandato da vicepresidente per I'Europa
Una «scelta difficile» dettata dai crescenti impegni aziendali e professionali

Pero c’e chilo da
in corsa
per il dopo
Marcegaglia nel
2012: «Ora non ci
penso neanche,
ho altre prioritay»

B Andrea Moltrasio, vicepresidente
di Confindustria per I’Europa, passa
la mano. In Confindustria I’ha comu-
nicato ufficialmente un paio di setti-
mane fa: «Impegni aziendali e profes-
sionali crescenti in un momento di
grande discontinuita», ha spiegato.
Cosi, dopo il primo biennio della pre-
sidenza di Emma Marcegaglia, I'im-
prenditore bergamasco si & detto non
disponibile per un altro mandato e al
suo posto subentrera Giorgio Squin-
zi, presidente di Federchimica e pa-
tron della Mapei.

Lanuova squadra di presidenza, che
secondo indiscrezioni di stampa po-
trebbe vedere anche altri ingressi, sara
presentata alla giunta di giovedi, in
vista dell’assemblea di maggio. Con
un’appendice per Moltrasio che ar-
rivera fino a giugno per completare il
lavoro del gruppo di studio sulle po-
litiche dei distretti tecnologici (Euro-
pean cluster policy group).

Moltrasio aveva cominciato a occu-
parsi di Europa con la presidenza
Montezemolo, nell’aprile del 2006,
anche se il suo ingresso nel comitato
di vertice, occupandosi di competiti-
vita delle imprese, era precedente: no-
vembre 2005. Sul finire del 2007, al-
I’aprirsi dei giochi per individuare il
successore del presidente della Fiat,
si parld anche di una possibile candi-
datura di Moltrasio alla presidenza
nazionale, ma non se ne fece nulla.

Ora I’ex presidente degli industria-
li bergamaschi, al timone dell’orga-
nizzazione locale fra il 2001 e il 2005,
che nel suo curriculum associativo an-
novera anche la nascita del Club dei
15 che riunisce le territoriali a pit al-
ta vocazione manifatturiera, torna a
essere indicato come uno dei poten-
ziali contendenti alla poltrona pit al-
ta di Confindustria per il dopo Mar-
cegaglia che si aprira nel 2012. Ma al-
la domanda diretta, la risposta & altret-
tanto chiara: «In questo momento non
ci penso neanche: ho altre priorita».

Appunto: quelle che I’'hanno porta-

to a lasciare la vicepresidenza. Mol-
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trasio pensa alla Icro Coatings Spa, 1’a-
zienda produttrice di vernici di Chi-
gnolo d’Isola di cui & consigliere de-
legato. Media azienda con un centi-
naio di addetti fra la base bergamasca
e il distaccamento venezia-
no di Cinto Caomaggiore,
laIcro & reduce da un’ac-
quisizione in Spagna e ha
progetti in Cina.

Poi ¢’ la Clinica Castel-
1i in cittd, di cui Moltrasio
¢ presidente e consigliere
delegato, e che pure neces-
sita di «pensiero strategi-
co e manageriale» in una
fase di «investimenti e
scelte» dopo che «sono gia
stati investiti 12 milioni».
Moltrasio & anche membro del consi-
glio di sorveglianza di Ubi Banca. In
uscita, letta la lista dei candidati che
lo stesso cds sottoporra all’assemblea
il 24 aprile per il rinnovo dell’organi-

smo. Anche se, aggiunge 1’ex presi-
dente degli industriali bergamaschi,
«non escludo a priori che possano es-
serci altri incarichi in ambito banca-
rio». Da quattro anni Moltrasio & inol-
tre consigliere d’amministrazione del
gruppo editoriale del Cor-
riere della Sera, Rcs Me-
diaGroup, «un incarico
professionalmente impor-
tante che richiede la giu-

sta dedizione».
Infine & presidente di
Bergamo Scienza. Un ruo-
lo che fa parte di quell’i-
dea di «servizio civile» al
quale Iingegnere ricondu-
ce anche I'impegno in
Confindustria. Lasciare la
vicepresidenza, spiega, «&
stata una scelta difficile: dare priorita
non & mai facile». E a considerare la
pioggia di messaggi e telefonate rice-
vuti ieri, & anche una scelta conside-
rata inusuale. «Ma io - ribadisce - non

voglio diventare un professionista del
poltronismo».

Lascia quindi la sua di poltrona in
viale dell’ Astronomia per prendersi
un periodo sabbatico da un incarico
«molto impegnativo» che ha avuto tra
i suoi momenti di maggiore soddisfa-
zione lo stop alle aste dei certificati di
emissione di CO2, che avrebbero avu-
to costi pesanti per 'industria: «Una
battaglia vinta che vale venti pacchet-
ti di incentivi Tremonti».

«H stata un’esperienza bellissima -
conclude Moltrasio - che mi ha aper-
to lo sguardo su molti problemi e so-
prattutto sull’Europa, di cui tutti sap-
piamo troppo poco, mentre ¢ una

rande opportunita per I’Italia e per
e imprese». Con il «servizio civile»,
comungque, «non & un addio per sem-
pre»: 'impegno per Bergamo Scien-
za, che rimane, lo conferma. Quanto
a Confindustria «resto sempre vicino

al sistema».
Silvana Galizzi
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PER LA ICRO ACQUISIZIONE IN SPAGNA E PROGETTI IN CINA

La Icro Coatings di Chignolo d’Isola ha
acquisito la Fepyr di Valencia, ora Icro
Fepyr. L'azienda spagnola conta 50 ad-
detti e porta il gruppo guidato da Andrea
Moltrasio a 150 persone, con circa la
meta dei dipendenti in Italia nella sede
e il resto a Cinto Caomaggiore (Venezia),
con un fatturato di 35 milioni.

La Fepyr é una delle tre aziende, le alire
due erano in Germania e in Gran Breta-
gna, con cui la Icro aveva stretto nel 1994
un accordo strategico per lo scambio di
tecnologia e mercati. La realta spagnola
opera nello stesso settore delle vernici
peril legno e le attivita saranno raziona-
lizzate e integrate con quelle italiane e
una parte della produzione potrebbe es-
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sere fatta in Italia, in particolare a Cin-
to, dove ci sono impianti nuovi e capa-
citd produttiva da occupare.
L’apertura all’estero ancora nel pieno
della crisi, 'acquisizione é di novembre,
é stata «una reazione per andare in ma-
re aperto» e per rispondere al calo del
20% del mercato italiano. «Il mercato
spagnolo é da sviluppare», dice Moltra-
sio, indicando per il 2010 un budget che
prevede il contributo delle esportazio-
ni al fatturato superiore al 50%.

Estero vorra dire per la Icro Coatings an-
che Cina, dove dall’autunno scorso é ope-
rativa una base logistica a Shanghai. «Il
business dell’azienda - spiega Moltrasio
- si & sempre basato su piccole nicchie

con aziende medio-grandi innovative,
che sono quelle che hanno investito e
hanno sofferto di pit la crisi. Noi ne ab-
biamo risentito di conseguenza, tanto che
nel 2009 é cambiato il mix di clienti, con
un aumento dei clienti tradizionali me-
dio-piccoli rispetto a quelli industriali».
Questi, i produttori di mobili, di pavi-
mentazioni a parquet e del settore au-
tomotive, hanno cominciato a trasferire
le lavorazioni in Cina: «Per questo, do-
po la scelta strategica di anni fa di non
andarci, oggi siamo costretti a un’opzio-
ne diversa: la Cina é una scelta di svilup-
po». Se va bene con la logistica, si pas-
serd alla produzione: «Stiamo valutan-
do». Tempi previsti: un paio d’anni.
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